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Studienarbeit aus dem Jahr 2010 im Fachbereich Jura - Sonstiges, Note: 14 Punkte/(gut), Universität
Bayreuth (Rechts- und Wirtschaftswissenschaftliche Fakultät), Veranstaltung: Außergerichtliche
Streitbeilegung, Sprache: Deutsch, Abstract: Ziel dieser Arbeit ist es, die Methode des Harvard-Konzepts,
unter Einbeziehung der 2005 erschienenen Erweiterung Beyond Reasons – Erfolgreicher verhandeln mit
Gefühl und Verstand, darzustellen, die dahinterstehenden wissenschaftlichen Erkenntnisse, mit besonderem
Augenmerk auf Psychologie und die Kommunikationsforschung, aufzuzeigen und die Methode kritisch zu
hinterfragen.
Das Harvard-Konzept ist eine Verhandlungsmethode, die von Roger Fisher und William Ury an der Harvard
Law School im Rahmen des Harvard Negotiation Project entwickelt wurde und durch das gleichnamige
Buch weite Verbreitung erfahren hat. Bereits zwei Jahre nach seiner Veröffentlichung im Jahr 1981 war das
Harvard-Konzept in zehn Sprachen erhältlich und wurde schon eine Viertelmillionen Mal verkauft. Auch in
der heutigen Zeit ist es mit über 2 Millionen verkauften Exemplaren eines der erfolgreichsten
Verhandlungsbücher aller Zeiten.
In § 779 BGB ist der Vergleich zweier Parteien als beiderseitiges Nachgeben definiert. Die Methode des
Harvard-Konzepts verfolgt im Gegensatz dazu, getreu dem englischen Titel des Buches Getting to Yes:
without giving in, das Ziel, neue Lösungsmöglichkeiten zu schaffen, die für beide Parteien vorteilhaft sind
(Win-Win-Situation), so dass keine der Parteien nachgeben muss. Als Grundsatz dient dabei das
sachbezogene Verhandeln (principled negotiation), um mit diesem, alle Anstrengungen der Parteien auf das
Finden neuer Lösungen zu konzentrieren.
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From reader reviews:

Charles Wilkerson:

Now a day people who Living in the era everywhere everything reachable by connect with the internet and
the resources included can be true or not involve people to be aware of each information they get. How many
people to be smart in having any information nowadays? Of course the answer then is reading a book.
Looking at a book can help men and women out of this uncertainty Information particularly this Das Harvard
Konzept - Kommunikation und Emotionen in der Verhandlung (German Edition) book since this book offers
you rich information and knowledge. Of course the information in this book hundred per cent guarantees
there is no doubt in it you may already know.

Michael Burnette:

Are you kind of stressful person, only have 10 or maybe 15 minute in your time to upgrading your mind
ability or thinking skill actually analytical thinking? Then you are receiving problem with the book in
comparison with can satisfy your short time to read it because all this time you only find publication that
need more time to be go through. Das Harvard Konzept - Kommunikation und Emotionen in der
Verhandlung (German Edition) can be your answer mainly because it can be read by a person who have
those short free time problems.

Tom Baptist:

You can spend your free time to read this book this book. This Das Harvard Konzept - Kommunikation und
Emotionen in der Verhandlung (German Edition) is simple to create you can read it in the area, in the beach,
train and soon. If you did not have got much space to bring the printed book, you can buy the actual e-book.
It is make you easier to read it. You can save the particular book in your smart phone. Thus there are a lot of
benefits that you will get when you buy this book.

Patricia Gagliano:

Beside this kind of Das Harvard Konzept - Kommunikation und Emotionen in der Verhandlung (German
Edition) in your phone, it could possibly give you a way to get nearer to the new knowledge or info. The
information and the knowledge you will got here is fresh through the oven so don't always be worry if you
feel like an outdated people live in narrow community. It is good thing to have Das Harvard Konzept -
Kommunikation und Emotionen in der Verhandlung (German Edition) because this book offers for you
readable information. Do you at times have book but you seldom get what it's all about. Oh come on, that
will not happen if you have this with your hand. The Enjoyable option here cannot be questionable, including
treasuring beautiful island. So do you still want to miss it? Find this book in addition to read it from at this
point!
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